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Da schlendert man ganz entspannt an
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Die Frau von Jérg Wrobbel hat ganz
sicher schon privat vorgesorgt, aber da-
fiir kémpft sie taglich mit einem ande-
ren Problem: Zeitmangel. Sie arbeitet
némlich als Arztin. Genau auf diese Ziel-
gruppe hat sich Jérg Wrobbel mit seiner
Online-Finanzberatung fir Mediziner
(,ONfIMED”) spezialisiert. Er berat so-
wohl Praxisinhaber als auch angestellte
Arzte und Berufsanfanger zu Geldanla-

sicherungsdokumenten, bis zur Scha-
densmeldung oder der Anzeige der ak-
tuellen Depot-Wertentwicklung. Auch
ganz Kassisch per Telefon ist Jérg
Wrobbel fiir seine Kunden erreichbar,
sogar am Wochenende. Inhaltlich be-
rat Wrobbel als Versicherungsmakler,
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auch beim folgenden Finanzmakler  durchschnitt dort? 4,9 von 5 Sternen. len die Mitgliedschaften in Berufs- und

Der Name dahinter? Marco Mahling, Branchenverbanden fir Mahling eine
der Berater mit den meisten positiven  besonders wichtige Rolle. Denn der re-
Bewertungen in Minchen und Gewin-  gelmaBige Austausch mit anderen Ex-
ner des OMGV-Award — natirlich in perten erlaubt es ihm, standig auf neu-
der Kategorie Kundenbewertungen. estem Stand zu bleiben. Zudem ist er
Marco Mahling betreut hauptsachlich  durch dieses Netzwerk in der Lage, auf
Akademiker, Selbststindige sowie lei- neue gesetzliche Regelungen und Ent-
tende Angestellte. Er berat sie in den  wicklungen schnell zu reagieren. Daher
Bereichen Ruhestandsplanung, Arbeits- st er Mitglied in der Interessengemein-
kraftabsicherung, private Krankenver- schaft Deutscher Versicherungsmakler
sicherung und Immobilien als Kapi- (GVM), im Bundesverband Finanz-
talanlage. ,Meine Kunden genieBen dienstleistung AW und im Bundesver-

Marco Mahling st in  ein Rund: los-Paket,” resimiert band mittelstandischer Versicherungs-

Miinchen

spleit

ABATUS eine sehr groBe Rolle. Neben
dem Podcast bietet ABATUS auBer-
dem verschiedene Inh: inare,
einen Blog und Bildungsvideos, unter
anderem zum Thema ,Wissenschaft
des Investierens” und zum Unterschied
zwischen Spekulieren und Investieren.
Niedrige Kosten und hohes Service-

Dessen Podcast ,Wissen
Geld” wurde vom Finanzkon-
018 als bester Finanz Podcast
des Jahres geehrt. D prechend

Mahling. ,Sie sind optimal versichert, und Finanzmakler.

35 % der deutschen Frauen sind entschlossen, ihr Geld nicht an den
Kapitalmarkten anzulegen. Ganz anders in Skandinavien:

In Schweden und Finnland lehnen es nur 7 % ab.
Quelle: Block-Builders.de

it Geld niveau vervollstandigen die Eckpfeiler
des Beratungskonzeptes. Die Beratung
erfolgt honorarbasiert, bundesweit und
auf Basis eines wissenschaftlichen Risi-

koprofiltests. Die Dienstleistungen des

inanzdienstieister han-
n unabhangigen Ver-
ABATUS mit Matthias

\ geschaftsfiihrenden Ge-  Vermégensmanagements umfassen ein

breites Spektrum von Depot-Manage-
ment {ber Finanzierungsberatung wie
beispielsweise Baufinanzierung bis zur

mit

machten, Testament, Schenkungen
etc. AuBerdem bietet ABATUS ein Ex-
pertennetzwerk etwa fiir Steuer- und
Rechtst , U t kauf
oder Versicherungen. Das Beratungs-
konzept setzt auf eine nachhalti-
ge, langfristige Betreuung der Kun-
den. Auch hier spielt das Element
der Finanzbildung eine entscheidende

Wissensvermittlung  bei -
Matthias Krapp, ABATUS Vermégens-
Management GmbH & Co. KG

Rolle. Denn wenn Kunden verstehen,
was sie tun und was am Markt ge-
schieht, dann sinkt das Risiko von fal-
schen Erwartungen oder Panik bei
Marktturbulenzen.




